
★ LS リース保険（リースOP）

契約形態 全車両一括契約 リースＯＰ契約

保険期間 更改日～１年間 リース開始日～リース満了日+1日
補償内容 更改時の約定内容 リース契約１台毎に設定可能
フリート割引率適用 更改日時点の割引率を適用 リース契約時点の割引率を適用
保険契約者 お客さま リース会社
記名被保険者 お客さま お客さま
申込書の捺印 お客さま リース会社
保険料の支払い お客さま リース会社
保険証券の管理 お客さま リース会社

割引 フリート多数割引（５％）
リースＯＰ割引（５％）
＋

長期契約割引
対象車両 全ての所有・使用自動車 リース契約車両のみ

リース期間に合わせた保険期間（通常の保険は基本１年更新です！！）メリット １

メリット ２ リース開始日の割引を適用（事故が多く次の更改日に割引が下がるお客様必見！！）

メリット ３ 長期契約割引適用から更なるコストダウンが可能

プレゼンターのノート
プレゼンテーションのノート
ではここで皆さま一旦お手元の資料を伏せてください！

先程、新人研修以来と申しましたが、
本題に入る前に１次研修のおさらいをします。

最低限覚えて欲しいことは５つですと前回の研修でお願いしました。
皆さん覚えてますでしょうか？★

（時間あれば当てる！）首都圏ＮＷ後藤さん、仙台支店　山下さん、大阪営業４部　池田さん

（合っていれば褒める！）

★時間もないのでこれくらいにします。

もしわすれてしまった人は今一度頭に入れておいてください。

では次です。
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★ LS リース保険（リースOP）活用事例

全車両一括契約

更改日

今年度、事故の多いお客様 必見！！

モデルケース

保険割引 58％ 年間保険料 ４80万円

年内累計 事故件数 ８件（内、人身事故１件、多重事故 ２件）

全車両一括契約

新保険割引 33％ 年間保険料 730万円

保険料
250万円UP

ＬＳ リース保険が悩み解決！！

Best Plan 更改日前で全台リースバックを行い切替（保険割引率はリースバック時点での割引を適用）
リースバックのリース期間を保険期間でリースＯＰ契約
全車両一括契約 解約

自社所有車 リースＯＰ含むリースバック契約

自社所有車 リースＯＰ含むリースバック契約

イメージ

■リースバック時点での割引を適用することができるリース特有の商品（モデルケースでの増額保険料250万円は回避）
■もとの割引率に戻るには3年はかかることから、モデルケースではもとの割引に戻るまで総額400万円以上負担増となります
■リースOPではリース期間中の割引変動がないことから、仮に更改日以降、事故が多発してもリース期間中の割引悪化はありません
■リースバックにより車両簿価が現金化され、借入金返済などに充当することができます



全車両一括契約
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Easy Plan
増車・入替タイミングにおけるリース期間に合わせた保険期間でリースＯＰ契約
増車・入替毎、リース契約（リースOP）に順次切替

他社リース契約 満了・入替

自社保有 入替

リースＯＰ含む「再リース」契約

リースＯＰ含む「新車リース」契約

満了

ﾘｰｽ
満了

満了

ﾘｰｽ
満了

イメージ

★ LS リース保険（リースOP）活用事例

自社保有 増車 リースＯＰ含む「新車リース」契約 ﾘｰｽ
満了

効果抜群 リースＯＰ契約！！

不要

■お客様から保険代理店に対する保険申込・解約手続き
■更改手続き
■保険証券の管理

となること

可能 となること

■コスト一元管理（リース契約と保険契約の一体化）
■事故処理の一元管理
■契約時の補償内容がリース契約満了まで踏襲されること
■長期契約割引から更なるコストダウン

プレゼンターのノート
プレゼンテーションのノート
ではここで皆さま一旦お手元の資料を伏せてください！

先程、新人研修以来と申しましたが、
本題に入る前に１次研修のおさらいをします。

最低限覚えて欲しいことは５つですと前回の研修でお願いしました。
皆さん覚えてますでしょうか？★

（時間あれば当てる！）首都圏ＮＷ後藤さん、仙台支店　山下さん、大阪営業４部　池田さん

（合っていれば褒める！）

★時間もないのでこれくらいにします。

もしわすれてしまった人は今一度頭に入れておいてください。

では次です。
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